
 

FORMÅL 
Hvorfor skal du gøre det? 

9/9 16/9
 

KUNDER & BEHOV 
Hvem gør du det for? 

23/9  30/9
 

PRODUKT & VÆRDI 
Hvordan gør du det værdifuldt? 

7/10    

KONCEPT – BYG DET! 
På Tingcentralen, Årslev 

21/10

 

 28/10 
  

SALG & MARKEDSFØRING 
Hvordan bliver det tiltrækkende? 

4/11  11/11 

Sig det kort & klart! 

 

9/11
  

FORRETNINGSMODEL 
Hvordan tjener du penge på det? 

18/11   

(20 minutter) 

 

23/11 el. 
24/11

 25/11 

EKSPERTPANELET 
Hjælp til dit dilemma!

2/12     

SELVLEDELSE 
Hvordan får du alt det gjort? 

 

9/12    

     

DIN TID 
Forvent at sætte tid af – mindst to dage om ugen. 
Tid til det der står her i programmet, tid til 
forberedelse – og allervigtigst, tid til at arbejde 
videre med det du opdager undervejs. 
Uden den tid, får du ikke nok ud af din indsats.

 HVORDAN KOMMER JEG MED? 
Du ansøger - og inviterer dermed dig selv 
til en samtale på ca. 30 min. hvor vi i 
fællesskab finder ud af om Iværk er det 
rigtige forløb for dig.
svendborg.nemtilmeld.dk/286 

 
SPARRINGSGRUPPEN 
Er den lille gruppe hvor du får sparring på præcis 
det du har behov for. Lige der og da. 
 

 PRIS 
2.500 kr. for indbyggere/virksomheder i 
Svendborg og Ærø Kommuner. 
 
7.500 kr. for alle andre. 
 
Alt inklusive (undervisning, sparring, 
materialer, frokost, kaffe & te.) 
 

ARBEJDSDAGENE 
Er der hvor du arbejder med det, du vil fokusere på 
– med mulighed for sparring fra de andre, og fra 
Jonathan. 
 

 

SPØRGSMÅL? KONTAKT
Iværksætterkonsulent 
Jonathan Broch Jacobsen 
3017 4461 

 HVOR ER DET? 
Første sal på SME 
(bygningen mellem SIMAC og UCL) 
Østre Havnevej 2 
5700 Svendborg 
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